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RESOLUCION DE DIRECTORIO GENERAL

ORDINARIA
RDG-N° 02872024
FECHA: 31 de diciembre de 2024
ASUNTO: Aprobar el Reglamento de Comercializacién de la Empresa Publica Nacional

Estratégica de Yacimientos de Litio Bolivianos ~YLB.

VISTOS:

Informe PRE-GPE-0031-INF/24 de 26 de diciembre de 2024, Informe Técnico GOP-DVE-0013-INF/24
de 18 de diciembre de 2024, emitido por la Gerencia de Planificacién Estratégica y la Gerencia Sectorial
de Comercializacién respectivamente e Informe Legal PRE-GLE-0181-INF/24 de 30 de diciembre de
2024, emitido por la Gerencia Legal, dependientes de la Empresa Publica Nacional Estratégica de
Yacimientos de Litio Bolivianos, el proyecto de Reglamento de Comercializacién y todo lo demas que
convino ver y se tuvo presente.

CONSIDERANDO:

Que, el paragrafo | del Articulo 351 de la Constitucién Politica del Estado, determina que el Estado
asumira el control y la direccion sobre la exploracion, explotacion, industrializacion, transporte vy
comercializacion de los recursos naturales estratégicos a través de entidades publicas.

Que, el numeral 4.2 del contenido 4 del Plan de Desarrollo Econdmico y Social 2021-2025 sefala:
‘Reconstruyendo la economia para Vivir Bien, hacia la industrializacion con Sustitucién de
Importaciones”, aprobado mediante Ley N° 1407 de 09 de noviembre de 2021, prevé como lineamientos
‘Fortalecer, diversificar y ampliar la industrializacién con valor agregado de recursos naturales,
maximizando los excedentes econémicos generados.”.

Que, el paragrafo 11l del Articulo Unico de la Ley 928 de 27 de abril de 2017, de la Empresa Publica
Nacional Estratégica de Yacimientos de Litio Bolivianos — YLB, dispone que YLB, desarrollara los
procesos de quimica bésica de sus recursos evaporativos con una participacion del cien por ciento
(100%) estatal para la produccién y comercializacién de Cloruro de Litio, Sulfato de Litio, Hidroxido de
Litio y Carbonato de Litio; Cloruro de Potasio, Nitrato de Potasio, Sulfato de Potasio, sales derivadas e
intermedias y ofros productos de la cadena evaporativa.

Que, el Articulo 5 del Decreto Supremo 3227 de 28 de junio de 2017, modificado por el Paragrafo 11l del
Articulo 2 del Decreto Supremo 3627 de 25 de junio de 2018, establece que la Presidencia o el
Presidente Ejecutivo es la Maxima Autoridad Ejecutiva de YLB, quien desempefara sus funciones en
forma exclusiva y a tiempo completo, y tiene como atribuciones establecer y conducir la ejecucién de las
politicas, planes, programas, proyectos y normativa interna para el logro de la misidn, vision y objetivos

" estratégicos de la empresa, y designado mediante Resolucion Suprema.

Que, el paragrafo Il del Articulo 6 del Decreto Supremo N° 3227, respecto al giro empresarial y
atribuciones de YLB, disponen como atribuciones de la Empresa: “(...) la prospeccion, exploracion,
explotacion, investigacion y desarrollo, beneficio o concentracioén, instalacion, implementacién, puesta
en marcha, operacion y administracién de recursos evaporativos, complejos de quimica inorgéanica y
orgénica, industrializacién y comercializacion”.

Que, el paragrafo Il del Articulo 11 del Estatuto de la Empresa PUblica de Yacimientos de Litio Bolivianos,
aprobado mediante Resolucion de Directorio RDG-N° 003/2017 de 03 de agosto de 2017, determina
como atribucién de YLB, entre otros la comercializacion.
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Que, el Articulo 13 del Estatuto mencionado, sefiala que el Directorio de YLB es el maximo érgano de
definicion de lineamientos estratégicos y se pronuncia mediante Resoluciones.

Que, el paragrafo | del Articulo 14 del Estatuto de YLB, sefala que el Gerente Ejecutivo, actuaimente
Presidente Ejecutivo, (...) tiene como atribuciones establecer y conducir la ejecucién de las politicas,
planes, programas, proyectos y normativa interna para el logro de la misién, visién y objetivos
estratégicos de la empresa, bajo los principios de eficiencia, eficacia, responsabilidad, transparencia,
competitividad y calidad de las actividades productivas y de industrializacion de los recursos
evaporiticos.

Que, los numerales 4 y 5 del Articulo 16 del Estatuto de YLB, estipula como atribucién del entonces
Gerente Ejecutivo, actualmente Presidente Ejecutivo, realizar las acciones necesarias para garantizar el
funcionamiento de la empresa, asi como gestionar la elaboracion de los documentos legales y normativa
interna que permitan el desenvolvimiento de la empresa.

Que, el Articulo 3 del Reglamento de Comercializacion de la Empresa Pablica Nacional Estratégica de
Yacimientos de Litio Bolivianos — YLB, aprobado mediante Resolucién de Directorio DRG-N° 10/2019 de
10 de junio de 2019, determina que: “E/ Area de Comercializacién en coordinacion con la Direccidn de
Planificacion Estratégica es responsable de la elaboracién, modificacion Y/o actualizacién del
Reglamento de Comercializacion segun sus cambios administrativos, estructurales o nuevas
disposiciones legales y normativa. Este Reglamento deberé ser aprobado por el Directorio de YLB para
Su implementacion.”.

Que, la Resolucion de Directorio General Ordinaria RDG-01 1/2023, resuelve en su numeral PRIMEROQO:
“Se modifican los Articulos 12 y 14 del Reglamento de Comercializacion de la Empresa Pablica Nacionaf
Estratégica de Yacimientos de Litio Bolivianos — YLB, aprobado mediante Resolucién de Directorio
General RDG- N 10/2019 de 10 de junio de 2019.”

Que, por Resolucién de Directorio General RDG-N° 013/2024 de 09 de octubre de 2024, se aprobd la
estructura organizacional de la Empresa Piblica Nacional Estrategica de Yacimientos de Litio Bolivianos
— YLB, en la cual se encuentran consignadas, entre otros, a la Gerencia de Planificacion Estratégica y
la Gerencia Sectorial de Comercializacion.

Que, el Reglamento Especifico del Directorio de Yacimientos de Litio Bolivianos, aprobado mediante
Resolucion de Directorio General RDG-N° 002/2017 de 03 de agosto de 2017, en su Articulo 6, establece
el procedimiento para convocar a Sesiones de Directorio, pudiendo ser éstas, ordinarias o
extraordinarias.

Que, el numeral 3 del Articulo 8 del Reglamento citado, dispone como una de las atribuciones del
Directorio de YLB: “Aprobar, proyectar reglamentos y manuales necesarios para el funcionamiento de
YLB conforme a la estructura organizativa.”.

CONSIDERANDO:

Que, el Articulo 3 (Elaboracion y aprobacion del reglamento) del Reglamento de Comercializacion
aprobada por la Resolucién de Directorio General RDG-N°10/2019 de 10 de junio de 2018 y modificada
por la Resolucion de Directorio General RDG-N°011/2023 de 01 de diciembre de 2023, que establece
que fa Gerencia de Comercializacién en coordinacion con la Gerencia de Planificacion Estratégica son
responsables de la elaboracion, modificacién y/o actualizacion del Reglamento de Comercializacion,
segun cambios administrativos, estructurales o nuevas disposiciones legales y normativa; razén por la
cual, al haber atravesado la empresa, cambios estructurales, conforme se evidencia en la Resolucion de
Directorio General RDG-N° 013/2024 de 09 de octubre de 2024 que aprobd la nueva estructura de la
Empresa.

Que, la Gerencia de Planificacién Estratégica en coordinacion con la Gerencia Sectorial de
Comercializacion, remitid el nuevo Reglamento de Comercializacién, en tazén a la nueva Estructura
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Organizacional de la Empresa Publica Nacional Estratégica de Yacimientos de Litio Bolivianos — YLB;
lineamientos para la comercializacion de productos y servicios provenientes de la industrializacion de
recursos evaporiticos; generacion de excedentes econdmicos, en el marco de la Ley N° 928 de 27 de
abril de 2017, la comercializacién de productos y servicios provenientes de la industrializacion de
recursos evaporiticos, al que deben sujetarse las areas involucradas; plazos para el retiro y almacenaje
y Precios de los productos y servicios, formas de pago, modalidades de venta, entre otros factores.

CONSIDERANDO:

Que, la Gerencia de Planificacion Estratégica a través del Informe PRE-GPE-0031-INF/24 de 26 de
diciembre de 2024, ha establecido que: “e/ Reglamento de Comercializacién de la Empresa Publica de
Yacimientos de Litio Bolivianos —YLB, es coherente con la nueva estructura organizacional aprobada
mediante Resolucion de Directorio 013/2024 de 09 de octubre de 2024 y responde a las necesidades
actuales de la empresa, dinamica de trabajo de la Gerencia Sectorial de Comercializacion, en
consecuencia, corresponde su aprobacion mediante Resolucién de Directorio”,

Que, la Gerencia Sectorial de Comercializacion, a través del Informe Técnico GOP-DVE-0013-INF/24 de
18 de diciembre de 2024, previa coordinacién con la Gerencia de Planificacién Estratégica, ha establecido
que: “el nuevo proyecto de Reglamento de Comercializacion de Productos y/o Servicios, responde a un
avance para mejorar las gestiones comerciales de YLB, que respalda todas las operaciones comerciales
que beneficien a la mayor captacién de ingreso por venta de productos y/o servicios, en consecuencia,
corresponde su aprobacién mediante Resolucion de Directorio”.

Que, el Informe Legal PRE-GLE-0181-INF/24 de 30 de diciembre de 2024, elaborado por la Gerencia
Legal de YLB, ha concluido: “Con base en lo sefalado precedentemente, es viable la aprobacion de un
nuevo Reglamento de Comercializacién de la Empresa Publica Nacional Estratégica de Yacimientos de
Litio Bolivianos.”.

Que, en Sesion Ordinaria de Directorio N° 009, llevada a cabo el 31 de diciembre de 2024, los miembros
del Directorio aprobaron el nuevo Reglamento de Comercializacién de la Empresa Publica Nacional
Estratégica de Yacimientos de Litio Bolivianos — YLB

POR TANTO:

El Directorio de la Empresa Publica Nacional Estratégica de Yacimientos de Litio Bolivianos — YLB, en
uso de sus atribuciones conferidas por el ordenamiento juridico vigente.

RESUELVE:

PRIMERO:  Aprobar el nuevo Reglamento de Comercializacién de la Empresa Publica Nacional
Estratégica de Yacimientos de Litio Bolivianos —YLB, el cual esta conformado por siete
(7) Capitulos y treinta y dos (32) Articulos, que en su integridad forman parte integrante e
indivisible de la presente Resolucién, ello en virtud al Informe PRE-GPE-0031-INF/24 de
26 de diciembre de 2024, Informe Técnico GOP-DVE-0013-INF/24 de 18 de diciembre de
2024 e Informe Legal PRE-GLE-0181-INF/24 de 30 de diciembre de 2024

l Gerente Sectorial de Comercializacion de la Empresa Publica Nacional Estratégica de
Yacimientos de Litio Bolivianos — YLB, queda encargado del cumplimiento de lo dispuesto
en la presente Resolucion de Directorio General, en el marco de la normativa vigente.

La Gerencia de Administracién y Finanzas de la Empresa Publica Nacional Estratégica de
Yacimientos de Litio Bolivianos — YLB, debe publicar el Reglamento de Comercializacién
aprobado, en la pagina web de la Empresa.
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CUARTA: Se deja sin efecto el Reglamento de Comercializacion, aprobado mediante Resclucion
de Directorio General RDG-N° 10/2019 de 10 de junio de 2019, modificado mediante
Resolucion de Directorio RDG- N° 011/2023 de 01 de diciembre de 2023.

Registrese, comuniquese, cimplase y archivese.

- e
José ﬁ\lbggro Eguino Medina 7
DIRECTOR L= ~ DIRECTOR
Representante del Ministerio de Medio Representante del Ministerio de Mineriay
Ambiente y Agua Metalurgia
# f T A AA T
‘\,___L_.,—I‘-M

Ante mi: Elgeazar Jamin Pablo Nina Teran
SECRETARIO DEL DIRECTORIO
Empresa Puablica Nacional Estratégica
de Yacimientos de Litio Bolivianos
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REGLAMENTO DE COMERCIALIZACION
CAPITULO |
DE LAS DISPOSICIONES GENERALES
ARTICULO 1° (OBJETO)

El presente Reglamento, tiene por objeto regular los principios y lineamientos para establecer
procedimientos asociados a la comercializacion de productos y servicios provenientes de la
industrializacién de recursos evaporiticos de la Empresa Publica Nacional Estratégica
Yacimientos de Litio Bolivianos- YLB, para la generacion de excedentes economicas, en el marco
de ia Ley N° 928.

ARTICULO 2° (ALCANCE)

El presanie Regiamento constituye un documento cficial, de uso y cumplimiento obligatorio para ia
comercielizacion de productos y servicios provenientes de la industrializacion de recursos-
evaporiticos, al que deben sujetarse las areas involucradas, asimismo, se vincula de forma conexa
cen los regiamertoas. manuales y procedimientos vigentes, segun corresponda.

ARTICULO 3° (RASE LEGAL)
E! presante Reglamente considera |a siguiente base legal:

¢ . Caonstitucion Politica del Estado (CPE), de 7 de febrero de 2009.

o Loy N°14272, ce 25 de febrero de 1877, Codigo de Comercio y su Reglamento;
e Ley N°843, de 20 de mayo de 1986, Reforma Tributaria;

e Loy N°1488, de 18 de abril de 1993, Ley de Exporiaciones y su Reglamento:

e Ley N°1982, de 23 de marzo de 1899, Modificaciones a la Ley de Exportaciones;
o Ley N°1980, de 28 de julio de 1999, Ley General de Aduanas;

¢ Loy N°2087, 168 de marzo de 2000, de creacion del Servicio Nacional de Sanidad Agropecuaria
2 lnocuidad Alimentaria (SENASAG).
e Ley N°2482 de 2 de egosto de 2003, Cdédigo Tributario Boliviano;

e _ev N°535, de 28 de mayo de 2014, Ley de Mineria y Metalurgia;

e L=y .°928, de 27 de abril de 2017, de creaciéon de la Empresa Publica Nacional Estratégica de
Yacimientos de Litio Bolivianos - YLB,

e Decrato Supremo N°25870, de 11 de agosto de 2000, Reglamento a la Ley General de
Aduanas;

o  Dazcreto Supremo N°26387, de 17 de noviembre de 2001, Devolucion de Impuestos a las
axportaciones;

o  Dmoreto Supremo N°27130. de 14 de agosto de 2003, Reglamento al Codigo Tributario,

e Dzgraio Supramo N°28577 de 21 de mayo de 2008, Reglamento para la liquidacién y pago de
Regaiia Minera;
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o Decreto Supremo N°28847, de 10 de diciembre de 2008. crea el Servicio Nacional de
Verificacion de Exporaciones (SENAVEX);

e Decreto Supremo N°3227, de 28 de junio de 2017, Reglamento a la Ley N° 928, de 27 de abril
de 2017,

o Dacreto Supremo N°3627. de 25 de julio de 2018, que modifica el Decreto Supremo N° 3227,
ds 28 de junio de 2017.

e Rezoucion Biministerial N°0G7/69, de 19 de marzo de 1999, Nueva declaracion de
=uportaciones.

e Tacoiucion Ministerial N® 090/2010, de 27 de julio de 2010, Ministerio de Mineria y Metalurgia
. Costo de Verificacion 0.05% para la Exportacion de Minerales y Metales.

e Tnepiuciée Directorio N° 006/2023, de 04 de enero de 2023 del Banco Central de Bolivia,
=-alzmento de Operaciones Financieras con el extranjero de las empresas publicas del nivel

.entrz] de! estado y empresas en las que el Estado tenga mayoria accionaria.

ARTICL!.C 4° (EL ABORACION Y APROBACION DEL REGLAMENTO)

Seotorial de Comercializacién es responsable de la elaboracion, modificacion y/o

La Ger=-l'a

actualz:o¢n o= nresente Reglamento de Comercializacion, segln cambios administrativos,
estruc-urales o nuevas disposiciones legales y normativas.

Este F =zlzmento debera ser aprobado por el Directorio de YLB para su implantacion.

ARTICULC 58° 'PRINCIPIOS)
La apl'cacon del prasente Reglamento, esta orientada bajo los siguientes principios:

o B. -z Fe. Se presume el correcto y ético actuar del personal de YLB y proponentes que

D . w" precesc de comercializacion.

o Eiicizicia. Los procesos de comercializacion de YLB, deben ser realizados oportunamente, en
ticro o éptime v con los menores costos posibles.

o Libre participacion. El proceso de comercializacion de YLB debe ser de amplia concurrencia
= sroponentss a fin de obtener las mejores ofertas y condiciones de venta, en favor de la

re——

siane

~
-

e &£5a.
=

e R::=zonsakilidad. El personal que interviene en un proceso de comercializacion debe cumplir
=~ 2 ~ormativa vicen'e en el marco del desempefio de la funcion publica.

ARTICULD 6° (DEFINICIONES Y ABREVIATURAS)

I. El ¢ 3320tz Reglamento considera las siguientes definiciones:

¢ e

a) Cliente: Persona o entidad que solicita productos derivados de litio y/o solicita los Servicios
de Lahoratorio de Analisis Quimico. y con la cual se establece una relacion contractual o de

acuardo de venta y/o servicio.
b} Almacén: Espacic fisico donde estan los productos terminados de YLB, sujetos a

invantario.



(COPW L DEL:

- ; Cadigo: YLB-GSC-RINT-01
& ~ REGLAMENTO DE COMERCIALIZACION DELA  [-=
: TLB.. | EMPRESA PUBLICA NACIONAL ESTRATEGICA DE e
e YACIMIENTOS DE LITIO BOLIVIANOS - YLB Gestion: 2024
P&g. Sde 21

¢} Contrato de compra-venta: Es un documento contractual consensuado. bilateral, oneroso
y tioico en virtua dei cual una de las partes (vendedor) se obliga a la entrega de productos en
favor de la otra (comprador) a cambio de un precio en dinero, en €l se detallan caracteristicas de
la venia. cantidades, precio, condiciones de pago y otros datos importantes.

d} Orden de Venta: Es un documento contractual abreviado consensuado, bilateral en virtud
del cua’ una ds ias nartes (vendedor) se cobliga 2 la entrega de productos en favor de la otra
{cerorador) a cambio de un precio en dinero, en él se detallan caracteristicas de la venta,
cartdades, pracio, condicionss de pago y ofros datos importantes para la operacion comercial,
éstz o2 aplicar? en virtud de una respuesta inmediata a requerimiento de venta, por conveniencia
y opuiunidad en favor de los ingresos de YLB.

el Orden de Cemnra: Es un documento formal emitido por un comprador para solicitar la
adrusicidn de productos a YLB. Puede incluir informacion que define los terminos y condiciones
de =z compra sujstos a2 evaluacion de YLB.

fi  Trden de Servicic: Es un documento contractual abreviado consensuado, bilateral en virtud
de! ~ 2l una d= las pares (vendador) se obliga a la prestacion de servicios en favor de la otra
f':on‘:-hdor\ » camkio de un precio en dinero, en él se detallan caracteristicas del servicio,
cartinzdss, precio condiciones de nago y oircs datos importantes para la operacion comercial,

g=t= -z apliczr? an virtud de una respuesta inmediata a requerimientc de servicio, por
conve iencie v cportunided en favor de los ingresos de YLB.
g ’J*'r‘o de Venta- Es el vaior monetario que YLB asigna a productos y/o senfECIOS

oy 2rencia ¢e anec*sca:ron Y Des rrollo 2 la f‘erenc‘a Sectorial de Comercializacion
marn o sistribucion v venta. previa verificacion del cumglimiento de protocolos de caiidad y
cor’ cad rorehacos: ertre ellos: szles minerales (sales de potasio, sales de litio y otras),
nroa ~os industrizles (baterias, caiodos v otros) v servicios (analisis guimico y oiros).
i ‘citus 2e Compra: Constancia del cliente para la compra de productos y/o servicios. Esta
nusns 327 via carta formel email, orden de comora u otro tipo de documento escrito o
zspalde el pedico.
narciales: Tarifag o porceniajes con cargo al cliente, por costos y gastos
.3 ror razones ztribuibles a ellos mismos, en un proceso de comercializacion.
>s impuesics derivades de comisiones aplicadas y de operaciones vigentes en

1 Accidn y efecte de traspasar la propiedad de algo a otra persona, tras el pago de un
‘snverice €1 término se usa tanto para nombrar a l2 operacion en si misma, como a la
" rie ¢0553 que se fraspasan.
~= as cammodities (Indexador): Es una harramienta informatica creada por el mercado
E nicz de precios internacionales en tiempo real, proporcionando datos de
semanzlmente para carbonato de lie, cloruro de potasio y subproductos,
r znaiisis del mercado, la situacion de demanda y pronostices de precios. El
ar el poder econdmico de cada producto, sngunendo su evolucién en funcion

wider {pnder de ":“Af"‘f:fs“cr‘- de un activo).
salia minera: Es un derecho y una compensacidn por la explotacién y aprovechamiento
s racurzes minerales y n’ete:es no renovables.

v .rm'dr de Compra a Futuro (Off-Take Agreement): Contrato entre un vendedor y un

or en 2f que el nreductor se compromete a vender una determinada cantidad de producto,
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v el comprador se compromete a aaquirir esa cantidad durante un periodo de tiempo especifico,
donds se requiere asegurar la venta de productos a largo plazo.
o} CAPEX (Capital Expediture): Se refiere a las inversiones que realiza una empresa para
adguirir, mejorar o mantener activos a largo plazo como edificios, terrenos, maquinaria o equipos.
p} OPEX (Operational Expenditure): Gastos operativos que estan relacionados con el
funsicnamienta diaric del negocio, como sueldos, alguileres, suministros, entre oifros gastos
recurrantes.

inestras Sustanciz, materiz! o producto que se somete a analisis en el laboraterio, ya sea
para rzalizar una prueba cuantitativa.
¥y Servicio Externo: Cualquier andlisis o prueba quimica solicitada por entidades, empresas,
Instit. cwweq o individuos ajenos a EPNE-YLB, con el fin de obtener resultados conﬂables ylo
carfifir=cos pars 2 toma de decisiones.
g) '”-'**Mna! Técniso de Laboratorio: Empleados de YLEB, relacaonados al Departamento de
Lakoratorio de ln Gerenciz de Investigacion y Desarrollo, capacitados para realizar los analisis y
ensz e puimicos. incluidos analistas, técnicos de laboratorio, v especialistas.
8 "'Mﬂqck Metadelogia que consiste en deducir del precio los gastos contemplados en los
s = <= incurrs an 2 distribucién fisica internacional hasta obtener el precio segun &l
I COTERMS con el cual se efectie la venta segtin lo pactado con el cliente.
uy INCOTERM. Términos y/o condiciones comerciales mas comunes, condlcmnes de entrega
> areducto v tremites documaeantales

Foh]

CAPITULO |

DE LOS PARTICIPANTES EN PROCESGS DE COMERCIALIZACION

ARTIC U 0 7° (MAXIMA AUTORIDAD EJECUTIVA - MAE)

ima Auvtoridad Elecutiva (A t) de VLB tiene las atribuciones de establecer y conducir la
e oo 5, planes cf::g . prayzcios v normativa interna relacionado a la
;,z:@uctos y sarvicios de YLB para el logro de la misién, visién y objetivos

mento legal, al o los responsables, dentro de la Gerencia
.ijeto de llevar adelante todos los actos y tramites
ocesos de comercializacion en mercado nacional e

xpoOrtacién)
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. Asi mismo la MAE, autorizara pracios excepcionales, cuando se identifique alguna oportunidad
comercial o cuando el precio se encuentre por debajo del costo de produccion, respaldado por
el informe correspondiente.

ARTICULO 8° (GERENCIA SECTORIAL DE COMERCIALIZACION - GSC)
Las furciones y/o competencias de ia Gerencia Sectorial de Comercializacion son:

a) Formular y establecer estrategias comerciales a fin de impulsar la generacion de ingresos

para YiB.

Efactuar ylo gestionar estudios e investigacion de mercados especializados requeridos para

adustos ylo servicios enfocados en los mercades prioritarios (locales e internacionales).

iar Planes de Mercadeo para gestion de ventas.

ar los rostos y margenes de ias operaciones comerciales para optimizar ia rentabilidad,

= ~oriir da los datos de costos de produccién o datos de contratos que contemplen una logica

rscanocimiento gaste de capital v/o gasto operativo. proporcionados por la Gerencia de
Acriniatracion v Finanzas

e) Taterminar nrecies de venta de los productos y/o servicios, asi como para proyecciones,
aizhoracion de contratos Ve convenios relacionados con productos que brinda YLB.

) Rea :.'_-"r mecnitores documental y/o digital de informacion de precios de mercado
nfernzcional de una o varias fuentes especializadas confiables (indexadores).

g) Fotzhiecer farifas segin procedimiento especifico en operaciones comerciales, por

snomunidad v compensacion de gastos ocasionados @ YLB, considerando los gastos y
erstng del produsio vio servicio.
Ry Sepecvisar 'z 2 aboracion y eiecucion de contratos comerciales o acuerdos de compra a futuro.

iy Ziaborar O;”wm da Venta fOD‘f"

I} Crocraingr con érsas internas (produccién y almacén’ para garantizar el cumplimiento de las
U0 en tismpo v Torma.

wmourer gua ias ransacciones comerciales cumplan con los términos de pago establecidos
R~

ary cestionar toda la documeniacion requerida para la exportacion.

:r todos Ins actes administrativos que correspondan a los procesos de comercializacion.
srar v osupervisar la elaboracidn de material promocional (catélogos, ficha iécnica
sroial articules tésnicos y contenide digital) de productos y/o servicios en coordinacion

C s areas y unidades organizacionales de YLB.
nar y perticipar de campafias de promocion en ferias, exposiciones y otros
roizles @ nivel nacional e internacional segin 1o gue corresponda & promocion

nas de formacion para los equipos de ventas y comercio exterior, enfocados
vistics ( acion, negociacién, analisis de mercados, manejo de productos
st ¢ v oiros gue snorten en la capacitacion continua y dindamica del mercado.
limientes espacificos segun corresponda para fa gestion de ventas.
ar la Base de Datos de potenciales clientes y de clientes impedidos de
08 da comercizlizacior
=sguardar los decumentos fisicos y digitales que se generen en la GSC.
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ARTICULO 9° (GERENCIA LEGAL - GL)

En casc de que el proceso de comercializacion requiera la suscripcion de contrato de compra-venta

ylo acuerdo de compra a futuro, la Gerencia Legal efectuara las siguientes funciones en el marco de

sus competencias: '

Revisar la jegalidad de la documentacion de constitucion de la empresal/proponente para

= suscrincién de contrato y/o acuerde. recomendando la complementacion de
1osumentacian cuando asi lo requiera por criterio legat.

by Cestionzr elaborar y visar contratos de compra-venta, acuerdo de compra a futuro, cartas
¢'s intenciones, acuerdos comerciales, actas de cierre, conciliacion de ventas, etc.

¢) Atsnder v esesorar en asuntos legales que correspondan en el rubro comercial de manera
wartunz v cuande sea reguerido.

o4y Pasticiner 2 la cenciliacian de contratos ylo acuerdos (cancelacion, conclusion), incluso

¢e dariva en un arbitraje.

cmercializacion:
ales que sean necesarios o requeridos por la GSC para llevar a cabo

i modalidades de venta.
ios criterios legales que sean necesarios o requeridos por la GSC en cuanto a las

g) Clzhorar v visar las resciucionas, que puedan requerirse para su aplicacion en procesos

= ecomercizlizacion.
ARTICULD 10° {(GERENCGIA DE ADMINISTRACION Y FINANZAS - GAF)

La Cere- s de Administracién v Finanzas, tiene las siguientes funciones y responsabilidades en el
marco ¢ ¢

simante loe costos de produccion de los praductos y/o datos financieros de los

v las fecturas correspondientes, por venta de productos y servicios en mercado interno y

- sararensing da tramite renorta de pagos o de transferencias y otros cuando sean
\aridng nor la GSC para la tramitacion de documentos de exportacion (factura comercial
vearacian nfmero de tramitaciones, ete.). ,
“stemr v oemitic comnrobantes de ingresos en los Sistemas de Contabilidad y Almacenes
oL ardo @ la normativa vigents.,
var v custadiar los comprobantes contables sobre ventas.
sediar los garantias de pago cuando corresponda, velando por su vigencia.

tramitacion, seauimients v administracion los CEDEIM's (Certificado de Devolucion

e &) Servicio de Impuestos Nacienhales,

» Vantas Brutas — control de Regalias Mineras; su presentacion ante elftos
utdnomo () Departemental (es)




CORRFELIELOGNL

Codige: YLB-GSC-RINT-0 1

Version: 03

REGLAMENTO DE COMERCIALIZACION DE LA
EMPRESA PUBLICA NACIONAL ESTRATEGICA DE =
YACIMIENTOS DE LITIO BOLIVIANOS - YLB Gestion: 2024
| Pag. 9 de 21 |

ARTICULC 11° (GERENCIA SECTCORIAL DE PRCCESOS - GSP).
En el marco de sus competencias y en relacion a la gestién comercial sus responsabilidades son:

Comunicar a la GSC la proyecc:on de produccion mensual por tipo de producto.

1 Comurnicar dizrizmente g la GSC la existenciz en almacén de productos para comercializar.
¢) Realizar oporunamen‘ze ia asignacion de lotes de produccion a lotes de venta y gestionar la
=mision de informes de ensaye de laboratorio del producto vendido.

Asegarar que el envase v etiguetado de los productos cumplan normativas externas con el
“in de avitar problemas en la comercializacion.
2 ‘.. iaherar v actualizar las Fichas Técnicas (idioma espafiol, inglés y otros idiomas que sean
ssarics) da los productos vio servicios; en coordinacion con la GSC.
) Con r.f:‘iﬂe" con todas las areas téonicas v administrativas de Planta, la adecuada ejecucion de
1 operativa de los despaches en funcién al INCOTERMS o términos de venta acordados con
cliente en la Orden de Venta/Contrato.

2)

i
iy

o

=D

-

ARTICL. T 12° ISERENCIA DE INVESTIGACION Y DESARROLLO ~ GID).
Enel m-rao de sus competancias.y en relacion a la gestion comercial sus responsabilidades son:

21 T romunicar a a2 Gerencia de Administracién y Finanzas, Gerencia Sectorial de Procesos y la
izl de Comergializec’dn los cosios de oparacién por andlisis de laboratorio y

_Eu.c:i’:f]que lz factibilided o imposibilidad de atender un
sarrollo por cilentes gestionada por la Gerencia Sectorial

v oon indas las areas téonicas v adminisirativas de su dependencna la adecuada
‘_Mm”‘ de los servicios en funcién a los términos de venta acordados con el cliente en la
“irden de Vertz/Contrato

LOrA3° (GERENCIA DE PROYECTOS Y CONTRATOS - GPC)

e 'zs siguientes funcicnes v responsabilidades en el marco

57 ins estudies y disefio, puesta en marcha, pruebas de
ifizacion de Io\ Dr oyecfos de industrializacién de Jos recursos

“iHiy =l detalle de importe de f*ostos rer‘upr:aradc.\«s por los Operadores y/o datos
fnancieros de los confratos yio acuerdos que contemplen una ldgica de reconocimiento

=ste de capiial v/o gasio operstive.
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CAPITULG I
DE LAS RESPONSABILIDADES Y OBLIGACIONES

ARTICULG 14° (RESPONSABILIDADES DEL PERSONAL DE ALMACEN Y DE DESPACHO
DE PRODUCTCS TERMINADOS)

Son responsabilidades dal persanal tanto del Almacén de producto terminado como de despacho en
Planta, i2g siguignies:

a) Generary reg'strar la salida en venta de productos, subproductos, derivados o residuos de la
Planta, con la documentacion pertinente y necasaria de respaldo de la operacion.

b) Realizar los despachos, considerando la logistica de entrega segun lo indicado en la Orden
4e Despacho v hacer cumplir comunicados y documentos reglamentarios en la coordinacion
de despacho z clientes.

c) 'ze lar por &l ¢t .m{*im ento de la normativa de trénsito, seguridad y medio ambiente interna de

Slantz, lo cual deberd ser comunicado & los clientes que ingresan para recojo de productos,

vhoroductos, derivados ¢ residuos en planta.

m"mr “*lf}”'camente al responsable de la Gerencia Sectorial de Comercializacion,

ventzrins de saldos de productos y otros que sean requeridos.

e f"w’: dinar con todas las dreas técnicas v adminisirativas de Planta, la adecuada ejecucion

g operativa de los daspachos.

d)

SR

ARTICULC 15° (OBLIGACIONES DEL PERSONAL DE VENTAS)

Seon oniigaciones dal personal de vantas, 2k siguientas:

i5n de ventas de manera responsable, llevando un registro actualizado y

itz v dosumaentado en erchive cantralizado interno, con actuaciones oportunas
’:iﬂ venta bajo osrdinacién con al responsable de la Gerencia Sectorial de

a les personas (naturales o juridicas) interesadas en la adquisicion de
‘f:f'eci'men*o" de atencion para la compra, verificando de manera responsable
sus anteceds! *‘“c y =l cumnplimiante da requisitos técnicos v/o legales que correspondan, asi
como &l curmplimients del .i'.n‘ff*u!c 167 gel presenie Reglamento en su integridad.
’{*-‘ lizar saguimienio oporiuno a claentes por los medios disponibles para que den
» afectivo 2 ips pagos 3 cuenta autorizada por YLB, de acuerdo a las
dicicnes de ventz consensuadas {orcen de venta o contrato de compraventa).
d) ‘?"" ahar 2 travée de formulerios autorizados, los datos requeridos del comprador para facturar
g=tal cado internc como para exportacion (datos del comprador y/o consignatario), para
10 Y1.B esté a cargo de generar la documentacion de exportacion conforme a
% ponvanide vy una vez concluidos los tramites y entregados al consignatario o
sa darg por cumpiida |a obligacidn de YLB, con relacion a los documentos de
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e} Naniener confivencalidad suore informacion inaiviaual y aspecifica de cada cliente (nombre
de empresas, contactos, direceiones electronicas o teléfonos, contratos suscritos, etc.), sobre
operaciones comerciales y registro de ingresos de YLB y no compartirla con clientes o

‘--,des Juranie y posterior al ejercicio de sus funciones en YLB, sujeto a sanciones,
¢ stenerse de tomar contacto con YLB participando o en representacion de
.f_"m'*':::u interesadas en comnra de productos, por el lapso de 2 afios después de
icio de sus funciones.

rocedimientos especi fxcos gue forman parte conexa al presente RC.

ARTICULD 16° (ATENCION AL CLIENTE Y POST VENTA].

\ia Sectorial de Comercializacién es la responsable de efectuar la atencion al cliente y
servicic post venta. con ! objeto de garantizar que los productos y/o servicios sean de conocimiento

Ublice objetivo, que sea usado de Ia forma correcta y que genere la satisfaccion del cliente,
brindzr¢» =poyo asesoriz, orientacion, instrucciones v todo aquello que facilite este proceso a traves
es canales de comunicacion, para establecer un relacionamiento con los clientes, antes,
durante v despuds de la venta

ARTICULO 17° (COMUNICACION SOERE LAS RESPONSABILIDADES DEL COMPRADOR)

La Gerencia

gomptado

i3l de Comerciglizacién informarg sobre las responsabilidades que tiene el
aue se la detaila 2 continuacion:

: y/o servicics se entraguen en las condiciones consensuadas
d venta o contrato de compra-venta), con su respectiva

oF anticipacion la programacién de entrega, respetando los
: 12 Gerencia Sectorial de Comercializacion y/o Planta, cuyo

alt
‘ible a demoras en la entraga, de acuerdo a disponibilidad de

e Almacenes de Planta (para entregas en Planta),
dos y cen la2 capacidad suficiente, respetando los
o3 de despacho de YLB.

¢\ Fn case de incumplimiento o informalfidad para el cumplimiento de pago, demoras
s, da instruccién documentaria, recojo programado de productos, etc., la
juridics proponents, debe cumplir las politicas y normativa interna de

i 5n ol tarifas comerciales, tasas, efc.

: datos precisos y fidedignos cuando sean requeridos para la facturacion
Mo © para exportacion (dates del comprador y/o consignatario), sélo

‘ormulartos emitidos por la Gerencia Sectorial de
r lenzdes yio firmados sélo por los compradores
as (ue se suscribe documentos contractuales y

:'emuer'f:’c-“ media

3
it
1

&
e A pent
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= pago), conforme a INCOTERMS convenido, para posterior elaboracion
= los documentos o exportacion y una vez recepcionados por parte del
| o comprador, se dara por concluiaa la obligacion de YLB, con relacion a

f) tz:08, sl 23 lo requiere YLB, la persona natural o juridica
30) presentar informacién de solvencia financiera y/o crediticia emitida
sor g Entidad califica g‘.mea autorizade

a) 'S ieras para la compra de productos gue tengan representacion legal
= Bolivia cfa‘:;esrfa presentar previamente un documento legal, Carta Notariada dirigida
z YLB gue acrm;te la rep resent cion lega! en Bolivia, o Mandato conferido a personal
2utorizado para contacte con antecedentes de establecimiento legal de su representacion
o sociedad constituida en su palc de origen; consignando el nombre del impori;ador del
nels af cual sera destinado el producto.

h) Una vez efectuadsz la vanta de producto, el cliente tendra un plazo maximo para el retiro
P
del producto de la Planta de YLB de acuerdo a la cantidad adquirida segun lo siguiente:

| CANTIDAD VENDIDA PLAZO MAXIMO PARA COSTO DE
| - : RETIRO ALMACENAJE
: 1-5 dias calendaric | Sin costo
- Por cada periode de 15 La tarifa se
Hasta &8¢ TA | dizs (La primera quincena actualizara
sera cobrada a peartir del | periédicamente segun
o - ___cextc diay | corresponda
-10 dfas calendzrio | 5in cosio
Por cada periodo de 15 ' La tarifa se
Desds 10006 TM hasta 2999 T as (La primara quincena | actualizard
sera cobrada 2 partir del | periddicamente segln
oncsave dig) , corresponca,
“-15 dias calendario | Sin costo
’—’f‘r cada r@ri do ﬁ@ 15 La tarifa se
favor ¢ igual a 3000 TM actualizard
‘ , periddicamente segln
iy décimo sexto dia) | correspenda.
En ceso e fuerza mayor el cliente podrd dar a conocar por los medios necesarios a YLB la
justificzcidn de impeadimentos para el recojo justificande entes de cumplirse 5 dias hébiles pasada
la firma de ia orden de venta; posterior a ess plazo no podra presentarse impedimentos de recojo
y el cliente debera cubrir los gastos de almzcen 7o por dia segun sstablezca la Gerencia

Sectorial de Comercializacién, caso contrario cliente no proceda un acuerdo de plazo y/o pago
gorresnondiente de almacenaje, YLB podré disponer det producto para otras ventas

oy ™

;i{u de exporia czc, ¥ uwuersao posteriormente cumplir con el cronograma de
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DE LA COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS

18° {DETERMINACION DE PRECIOS)

La Gerencia Secicnal de Comercializacion para la determinacién de los precios debe considerar:

ARTICLL

~eterminzcidn de precios de los Drﬁc‘uctos se realizara segun indexadores y segun contratos

¢ios frmas o8 cuando emerite
sf aebers considerar {aciores como: costos de produccion, distribucion,
enaic = v demandz astrateciz generzl de méarkating y utilidad.

orecics cetermmadoa czeber‘ velar por l2 sestenibilicad de YLB y no deben estar por debajo

ns cosios de produccion, admiristracion v distribucion, salvo ventas excepcionales

dzinilado a&n el aiculo de Modalidad de Ventas.

leierminacion de precics y precios excepcionales, se empleara el proced!mlento
claborade y avprobado por la Gerenciz Sectorial de Comercializacidn, quién

aweme ¢ a reguerimienie alflos inmediato(s) superior(es).

on d iermmadcs deben incluir un desglose gue contemple los costos de produccion

=X) v un margen de utilidad gue asegure la sostenibilidad y competitividad de YLB, en el

Oiz
O_
a5 0

“zro0 de los contratos vi igentes.

Siendc
segli

0 18° (FORMAS DE PAGO)

=2z de pago zutorizadas. seran previamente definidas por YLB para cada venta,
IR aa

ndo ¢= lag siguientes
to Bancario

Jiemie ool sfeciuarun noreso de dinere en efective 2 |2 cuenta bancaria autorizada de

clanto

w
=

{
@
o
it
i
i
£y

=6l 2 trapsferenciz bancarlz lanto deantro del territoric nacionat y fuera
z = cuaniz proporcionada y autorlzc;da por YLB, siendo que, en &l caso de

erenciz internacional se proporcionara al cliente los datos de consignacién de la cuenta

o e LT T O e

BCR proveniente de las exportacionies efectuadas

dizmenio vigentd de :rer;: iopes fnc<ﬂcmra.s con e! extranjero de las empresas publicas

sniral del estado emitido ; por el . 2gto concemirg al cliente en el momeanto del pago,
de manera expresa.
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ARTICULD 20° (MOLALIDADES DE VENTA)
Aplicz os los productos para venia nacional ¢ internacional, considerando la conveniencia y
oportunicac e venta para seleccion de la modalidad:

l=' y directo, meciante la cual, la transaccion es
; profta entrega.e:%e productos y/o servicios.

, TERE 5 de fa confinnacién de ! proro*ma remitida o solicitud escrita (formal o via
corae . Brocaso de venfas “epot’. ‘se emitird una Orden de Venta para su inmediata

producto que impligue varios despachos contra pagos. ventas a largo
-+~ de cuz 2 chante yo YL3 lo requisra, se elaborara un contrato de

f‘i} Vantas e

tas sin limite de zuantia

v mzdiants gl cual se selecciona la mejor propuesta
comen de evaluacidn. la venta se formaliza a través de una Orden de Venta o
de Compra-Venta. Se efectuara mediante:

invitacién Directa, proceso de invitacion para recabar ofertas, dirigido a
notancizles clientes identificados o clientes en mercados objetivos promisorios, de
ios cusles ya se tiene corocimiento y/o experiencia.

¢ invitacién Publica, proceso de invitacidn al publico, siempre y cuando se considere
conveniente o estratégico hacer una amplia prospeccion de varios mercados. Este
aroceso de venta, implica mayor tiempo de acuerdo y negociacién para el cierre de

con derecho preferente de compra

Son aguellas ventas que otorgan a clientes preferentes. la posibilidad de adguirir un volumen
espec,..cv de rroducio antes de que se ofrezea al mercado abierto, en la cual se notifica al cliente
3 con “"derecho grr_eferente de compra" para aue ejerza su opcion de compra dentro de un plazo
sees  determingdo anta no eieres es's deracho dentro del tiempo establecido, el producto queda
disponiple para oirgs f*omnfadoreb

i of oft

=stad da identificar clientes potenciales que brinden algun tipo de ventaja
tabilidad en la dem;«.nc": relaciones a largo plazo (contratos y/o convenios
astretéoicas 2 hersficio de YLB para que se pueda aplicar venta con derecho
=ntz se formaliza a través de una Orden de Venta o Contrato de
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12 Orden de Venia vieo Conirato se defiia lo sigente:

® enta bajo esta modalidad
@ i vigencia del contrato.
e as comerciales (precios rwfefencsados a indexadores referenciales de mercado
s de g enirega del progducto).
izaciones muluas (compromiscs de compra por parte dei cliente).
s Creensiong
S suzles que se “‘ectuaﬁ balo ciertas condiciones, diferentes a las
e i sportuni ¢ recasidades especificas que impulsan su
a & TN
5 gasiderando cuziuigs Ge 128 aspectos.
3ue YL “_ i2 reocesidad ds comergializar su producto, para cumplir
naes = andmicas. previa justificacion técnica, capacidad de almacenamiento
g x@icién de O f-"u”o cpom:.ldadeb ylo amenazas del contexto econdmico, de
iale ~hida v aralizada la propuesta del cliente interesado,
“r2 ssa recuerido de ser comercializedo para
cuands el producto presente alguna caracteristica
g r 2 precios excepcionales bajo conocimiento y/o
Venta Anticipada
Son e ‘;;msi 28 ventas qué se ctorgan cuando YLB recibe el pago parcial o total. ofertado por el
sifely = manera articipada; sin embargo, la entrega de los productos se realiza con

pos ;;:r'créda%d ai pago parcial ¢ total.

4 efecios de realizar la Venta Anticipada se debera apiicar el siguiente procedimiento por la
Garenciz Secio a! de— Cum ,"‘azucam de forma coor dmada con 1a Maxima Auto'zdad
o la Ga

Lz Carenciz S Comersializac’dn gestionaréd la Venta Anticipada de los productos
r idos, previg cons z) 5 resiizada a la Gerencia Sectorial de Procesos sobre la

ibilidad futura de los T=smos quien debe establecer la cantidad disponible y fecha de

clel **c:*.sct': mediante informe técnico, para gque la Gerencia Sectonal de

i e Te —‘:f'-."-:\'f' GE' ‘zi{‘.“—‘;"

L B e G R O] L1

1AL !
Qmuf.h, B
\\'
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e clalizacion iniciaid la etapa de negoc:acmn con el proponente,
o minkno ios siguientes aspectos:

o anticipacio del 30% una vez se remite la Orden de Venta al Cliente, en
ie Ia compra pactada, el cliente debe reponer a YLB los gastos realizados
z Tesas ¥ r<gun5 ‘as F'limras

Lenis amm oncorama de entrega.

QU’J

! e
tir
i

= 1= suscrincion de la Orden de Venia. segun

Tiamas da eosprineidn de a Orden de Venta oera el anficipo y la declaracion de

= Venta para la entrega parcial o total del producto y

arme da erirags d8 documentos.

‘-'-’f""—"f?m i =“".°.?]"“*:-?

sees fostietog e fuarza ozyvor de la entrega del producto.

impuvmiseton nor parte de iz eamiresa proporignte.

cmmsiminnss teoneecoinede ap formglizarén en las condiciones de venta de las Ordenes

Suecripciorn De La Orden De Yenta

Cerencle Szctoral de Comessielizacién, generara lag Ordenes de Ventas y la

[ 2

S osarseion de Informacion respectivas,

= Venta, deberan consignar como minimo el siguiente contenido:

del comprado
poidn espacifica téonica dal producto

oc—l

z30 fortiito o fusrza mayor en la entrega de producto.
tras condiciones nscesarias.

autoridad delegada al efecto, suscribira las Ordenes de Ventas.

. podran ser on_;eto de modificacion por parte de YLB, previa emision

de wﬁ@iw E iwstifinacidn por la Gerencia Sectorial de Comercializacion, en caso

fortuito vio
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jal de Comercializacion, realizara el seguimiento y control del

La Ge:-*' nola Secior
& l2s condiciones establecidas en las Ordenes de Ventas.

mienio d

MPRASORES)
Son coraoradare s o slienies acusias que puedan efecluar ia compra de productos ylo servicios, gque
pueasn
2\ Dacegnzs Ngavzies Mzcionales o Extranjeras
51 Farss ricic mercislizadores Nacionales o Extranjeras (le};]ai'mente
iaRen S84
ARTIOULD 26 b DOS % SLETICIPAR EN PROCESOS DE COMERCIALIZACION Y

s de comercializacion de productos y/o servicios, personas

. Noygodrén psfigioar en 103 urgees
naturales o uridicas. gue:
ar 3 e zies o oadiniztratives emitide por alguna autoridad competente,
G Ry ST ELEsie 000 nccimer‘*c de Y,_B Esta notificacion sobre el impadimento legal

sz’ 2 su clecucidn debera sar analizada, evaluada y comunicada a
& i=zsidn parts da |la Gerencla Legal.

rt'” ntes con \’LB los mismos que deben ser comunicados periodicamente
(ot e Camarcializacidn oor la Gerencia de Administracion y Finanzas.

sercen funcicnes en !z Empresa, asi como en las

SHOGH L8
s conito'adas por astes.

-=czens ~pums representssicnes  legales, accionistas 0 socios

HAores tangan u.n.c-'-'ﬁ.“fﬁ- cormerciales negativos con YLB, por
rratas ‘ncumplimianto de pago ylo plazes de recojo de

w1 mue havan sfectade de maners negativa directa o indirectamente a las
g5 “omercsiales de Y18, que r‘vaw&n incurrido en falsedad usando la imagen
incurride an cnnstante incumplimiente e informalidad en

ng oficigles con YLE, efg

sualquiar interesado y/o proponente sea evaluade e identificado en
adentes enunciados, ser? registrado en la Base de Datos de
r\r‘c suspendidos para presentarse o contactarse con YLB para la
e los proximos dos afios o de manera definitiva, de acuerdo a

producios, aura

clon comergial
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ARTICULO 23° (COGFERACION ESTRATEGICA COMERCIAL)

La cooperacion agt:*a égica cornercial implica la entrega de producto de modo promocional y/o bajo

acuerco de cooperacion mutua, a objeto de promover e incrementar el uso de productos y/o servicios
de la emprasa.

(pubaca 0 pnvada} donde se mdlque la cantrdad producto
ificaco (sstudio, pruebas, innovacion de producto, etc.); en caso
o, Cai I’] Ce intenci OI'”IGS 0 convenio.

By

=y

g} S coerdinacion con Gerenciz Sectorial de

= 2 solicitadas.
g4 ° ) de l2 cooperacién, mediante disposicion
e ’e registro con la aprobacién, conformidad y
ARTICI 7 24° MUSSTRAS SN VALOR CF MERCIAL)
g R Univs G mgesirss da procuctes bara ferias, actividades de imagen

Instituzino = v ot 2! %n de promocionar los producLos Yy servicios de YLB.
Seapryrael Ao g -~ mumsras para contar con un limite adecuado para
las entreszs de ooaduciis > omugstras sin valor comercial, como el carbonato de litio,

clopirs S satgs's L Yrcs subproduntss da 35 =i varios factores clave que aseguren que
al usc chatun SEUDIGE Ao tempromats ! cumpla can la normativa y ofrezca un valor
esfrategice parg ™

ARTIC1!" o 28 RTICIPACION EN FERIAS CONMERCIALE S, RUEDAS DE NEGOCIOS Y
OTRC
¥t g erenma Sectorial de Comercializacion participara en ferias
| Eomarcid ' ofros sventes, d ”‘m y fuera del territorio nacional, orientado
z 28 unfos seivicios de la empresa; pudizndo consolidarse

: Ser a Sectorial de Comearcializacién presentard a Ea MAE e
g ancias nAarespondiantas ia '*ic ‘J‘!““"')r Y Rrasupuestos respectivos necesarios para la
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CAPITULO V

DE LA PRESTACION DE SERVICIOS Y COMERCIALIZACION DE RESIDUOS
ARTICULO 26° (SERVICIOS DE LABORATORIO)

El servicio especializado de Laboratorio, permitira ofrecer asistencia técnica en cuanto a estudios
complemeantarios de sales minerales, materiales y otros. a personas naturales o juridicas legalmente
constituidas en el pais (publicas o privadas); asesorando y coadyuvando a la administracion publica
y sociedad en general, conforme a normativa vigente.

Se establecera procedimiento especifico para la prestacion de servicios externos en los Laboratorio
de Anzlisis Quimico pertenecientes al Departamento de Laboratorio de la Gerencia de Investigacion
y Desarrcllo. con el fin de asegurar la calidad, eficiencia, imparcialidad, y confidencialidad de los
resuiiades, ofrecidos a clientes externos.

En {2 ODS se especificara nombre del cliente, técnica de ensayo, descripcién de la muestra,
condicicnes especificas del analisis, tiempo estimado para la entrega de resultados, tarifas unitarias,
cantidades v cualauier otro detalle acordado previo a [2 aceptacion de la CDS.

ARTICULO 27° (VENTA O TRANSFERENCIA DE RESIDUOS)

Los resiciics y materiales reciclables peligrosos y no peligrosos, resuitantes de las actividades de los
nrocesos oroductivos principalmente, asi como de los administrativos, podran ser destinados 2 la
ventz o transferencia, aplicando la normativa vigente.

CAPITULO VI
DE LOS DOCUMENTOS DE COMERCIALIZACION
ARTICULO 28° {TERMINOS DE VENTA)

Los Términos de Venta, seran eleborados por la Gerencia Sectorial de Comercializacion en las
diferenies modalidades de venta v cuando se regquiera en los contratos y/o acuerdos firmados por
¥YLB.
s ARTICULO 29° (DOCUMENTOS DE EXPORTACION)
D" asuetdo a2 ‘2 naturaleza del producto yic pais de destino, la Gerenciz Sectorial de
Comercializacién gestionara la documentacidon necesaria de exportacion y/o venta nacional en

\ coordinacion con el cliente, cuyo detalle de los mismo se especificard en el manual de procesos y
;\proe:ﬁi@'r' ientos, sizborados para el afecto.

I
o




COPARELDEL ORI

. Codigo: YLB-GSC-RINT-O | | I S
REGLAMENTO DE COMERCIALIZACIONDE LA 72 "
. EMPRESA PUBLICA NACIONAL ESTRATEGICA DE [=C0>
YACIMIENTOS DE LITIO BOLIVIANOS - YLB ~ [Gestion: 2024
Pag. 20 de 21

ARTICULO 30° (DECLARACION IMPOSITIVA)

Los documentes que la Gerencia Sectorial de Comercializacién derive a la Gerencia de
Administracion v Einanzas para su respectiva declaracion de (IVA-Exportaciones), seran los
siguientes

Docurnento Unico de Exportacion - DEX
sade de Sasda
Factura Comerci

Formulario de mqmd‘-acién de Regalias Mineras (seguin corresponda)

: s con los Clientes (segln corresponda)

s irtanecional de Caros (segln fa modalidad de transporte v si corresponde)

oo oe ares derivedes nor empresas transportadoras en la elaboracion de documentacion
seitn, iz Gerencia Sectorial de Comercializacion considera dos aspectos!

= sz &3 gr los Cooumenios
- que sueden ser corregices durante el tiempo establecido por la
z 2CIoTIE I&-‘ rﬁ 2 E-
G Bale = 10S
Son  oooels realizados por las Empresas
transporiadorss, pare lo gual 3 administrativos de correccién ante la
Aduzniz Necionz! de Bolivia tos asociados o derivados de estos
e T e - : 2 Sectar Comercializacion, debera poner en
ZelsE: ingtancias peneres F“:tas observamones (errores), mediante noia para

“reanonds

NIFIESTO INTERNACIONAL DE CARGA)

@ daberan creveni gue los datos del Manifiesto Internacional
i2n "x‘;’?“‘.if-:-;:)”‘ﬂ‘ U erroras;
lia Adraa (Airway Bill), la misma debera establecer

sa amitrz sl TIF/DTA (Transporte Internacional Ferreo y

taansrn)

ard dnruomenins que contengan arrores, deslindédndose a YLB de toda
ieh 'a ampresa transportadera cubrir los gastos, multas a pagar por
= docwmentacion, para estos casos la Gerencia Sectorial de
asnalde sstos hechos para tomar las acciones en el

¥y Erﬁf#}rwsﬁ PE




REGLAMENTO DE COMERGIALIZACION DE LA
EMPRESA PUBLICA NACIONAL ESTRATEGICA DE
YACIMIENTOS DE LITIO BOLIVIANOS - YLB

lcodigo: YLB-GSC-RINT-01 |

\Version: 03

Gestion. 2024

Pag. 21 de 21

CAPITULO Vi
DE LOS PROCEDIMIENTOS

ARTICULD 32° (PROGEDIMIENTOS ESPECIFICOS)

Los procedimientos especificos y otros documentos gue haga mencion el presente Reglamento de

Comaer
COOrgH!

aprobsas’sn por las instancias que cotrespendan.

i
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1
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\ PUE JICA NACIONAL
T :GICA DE
© LITIO BOLIVIANOS

di @3_ de 20E3.,

--;{E';J' Pablo Nina Tersr
m E ;AHi(,' V3 ml}iﬁr(;l}#fﬂﬂ
VACRUENTOS OF [0 i e s

alizacion: los mismos serén & zborados por e Sevencia Sectorial de Comercializacion en
a0 con ias diferentes areas involucradas dentro de la GSC y fuera de eila, para su posterior

RT. 1311 DEL CODIGO
JTOSTATICAES COPIA
) L ORIGINAL.

—
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